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辅导流程介绍

学员报名

后端运营分配
学员给班主任

班主任分配学员给
老师并建群

班主任/老师
在群里发话术

正式启动服务

正式启动服务

班主任将申请
模板发给学员

学员通过邮件
反馈申请材料

老师修改反馈
学员直至成稿

材料撰写结束

老师与学员
沟通



班主任分配学员给老师并建群



班主任/老师在群里发话术

班主任话术



班主任/老师在群里发话术

老师话术

老师话术
打招呼：
1、***同学你好，欢迎加入赛优/欢迎加入**老师团队

介绍考情+规划建议
1、咱们报考的清北人三所学校已经全部开放招生面试了。接下来首先咱们可
以看看发给大家的材料撰写大课，熟悉一下。然后，咱们可以根据材料提交截
止时间前后，先从其中一个项目（或者具体给出某个项目）着手启动。完成初
稿后发我邮箱即可，我会帮你修改完善。

2、咱们报考的清北人三所学校有部分已经开放招生面试了，其中清华、北大
已经开放，人大还需要再等等。所以，接下来首先咱们可以看看发给大家的材
料撰写大课，熟悉一下。然后咱们可以先从清北选一个项目（或者具体给出某
个项目）着手启动。完成初稿后发我邮箱即可，我会帮你修改完善。

3、咱们报考的清北人三所学校都还没有正式开放，所以，接下来首先咱们可
以看看发给大家的材料撰写大课，熟悉一下。然后先选择某一个学校，比如清
华大学，用去年的模板着手启动，完成初稿后发我邮箱即可，我会帮你修改完
善。待正式公布后，我们再用新模板进一步完善。

结尾语
1、后续有啥问题，咱们可以及时在群里沟通。



学员通过邮件反馈申请材料

邮件反馈



工作技巧



工作技巧



工作技巧
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修改方式

修订+批注



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA



农大MBA

工作二/工作三



农大MBA



农大MBA 一、选择攻读农大MBA的原因（不少于300字）

原因首先是工作遇到了瓶颈，我来到了一个关键的分岔路口，在这个路口我需要做出选择，

这个选择关乎到我后半生的工作和事业，那么，我怎么样能抵达我想去的彼岸呢？第一学知识，

第二学能力，第三开眼界，第四提升自身竞争力。知识就是学赚钱的知识，能力就学赚钱的能力，

通过学知识升能力，进而打开自己的眼界，最后形成自己独一无二的自身竞争力。通过期货证券

班、国际项目班和综合管理班，让同学们找到自己的志向。在两年的学习过程中，提升能力，最

后用行动检验所学到的知识和能力。在这过程中拓宽自己的视野，让自己的竞争力得到更大的提

升。而这些都能在农大的MBA得到学习和发展。正是农大的权威性、专业性和严谨性才让我坚定

了选择农大的决心。

样
例
一



农大MBA 一、选择攻读农大MBA的原因（不少于300字）

首先，管理思维体系的打造。MBA是旨在培养未来能够胜任企业和经济管理部门高层管理工

作需要的务实型，复合型和应用型高层次管理人才。而中国农业大学的MBA专业更是集管理，营

销，金融，财务，人力资源，管理沟通等诸多领域于一身，我相信通过2年的系统的专业的MBA

商科知识的学习，可以全面提升自己的综合管理能力，锻炼自己成为高级的管理人才。如果能够

成功的将其运用到自己所从事的工作中，那么无疑是可以获取更高的事业平台的机会，进而获得

职场上更大的成功。

其次，提升高度、建立圈层。通过跟老师的学习和跟同学们的思辨，可以集思广益，开阔视

野，从而提升自己的思维高度。这不仅可以拓宽人际关系，也会让自己的生活更加充实饱满。

MBA的校友荟聚各行各业的精英人才，群英荟萃是一笔无形的财富，攻读MBA可以给自己提供这

样一个机遇，为未来的发展打下坚实的基础。

最后，提升自己核心竞争力。还是相信自己在接受过系统的工商管理学习和训练之后，不仅

能掌握企业管理的相关知识，提高分析问题，解决问题的能力，更多的是学会管理自己和营销自

己，强化自己的核心竞争力。

样
例
二



农大MBA 一、选择攻读农大MBA的原因（不少于300字）

本人从事财务工作10多年，从最初出纳一路成长为今天的财务主管。在财务管理的过程中，先后帮企业精确提供了需要的各

种财务数据，通过财务分析管理，帮企业带来了成本节约，改善运营指标，为企业财务管理高效有序开展保驾护航。在近些年的

工作中，虽然能够带领团队攻坚克难取得些许成绩，但是也逐渐体会到自己的管理知识和水平还比较有限，基本停留在就事管事，

不能游刃有余管理工作，当然，未来如果承担更大的管理责任就更难以实现带领团队取得更大的成绩。我深知如果要成为一个高

级管理人员，将必然承担着帮团队成长的责任，并提高企业创收，这就需要自身不断学习管理知识和提升眼界。

通过MBA的深造，我想在以下几个方面得到学习和锻炼：

1. 完善自己的知识架构。作为企业的财务管理者，未来想要成为企业的高层，仅有财务技能是远远不够的。我需要有决策力和

更强的领导李。所以，我需要学习企业战略，市场营销，运营，人力资源等方面的管理知识。这样才能使自己从一名财务专

才变成管理全才。

2. 增强理论和实践的结合，在工作遇到的很多问题可以带到学校来寻求答案。同时也将学到的知识第一时间运用到工作中去验

证，把工作的经历和课程理论知识相结合，真正做到学以致用。

3. 希望和不同行业和不同背景的同学学习，帮自己提高分析问题，解决问题的思维框架。转换自己思考问题的方式和角度扩展

视野平台。同时，走出自己原有的小圈子，去接触新鲜的人和事，开阔自己的眼界。

同时，通过我对农大的深入了解，农大MBA的双导师制，理论导师与实际导师相结合培养特色非常契合我的需求。加之我

对农大课程的研究都能够极大的帮助我实现我的职业梦想，因此，我本次选择报考中国农业大学。

样
例
三



农大MBA 二、试分析您自身的优势/劣势，您哪些特质适合就读MBA项目？
（不少于300字）

首先，学习能力强、细心、耐心、静心。大学期间自学通过大学六级考试，进入社会

后通过自学学会基础的公众号编辑发布等相关运营知识，后期通过自学，学会会计基本知

识并且从事会计行业数年，工作对于我耐心和细心历练那可以说是刻骨铭心，从前毛躁的

小孩子现在不仅能够细心发现问题，耐心解决问题，还能够静心查找，静心钻研问题。并

且，没有静心，学习新的知识和能力也是不可能的，这是无可厚非的事实。其次，我的第

二个优势是组织能力强、积极性强以及解决问题能力强，在大学期间我担任过学习部部长，

后来通过不懈的努力成功当选学生会主席，独自举办多场学生会活动，均得圆满结束。这

些都是通过我自身的主动性和积极性争取得到的，后期的活动举办，也能证明我的组织能

力不凡。并且多次活动，并无活动失误，这说明我的临时解决问题的能力超群。而这对于

管理无疑是非常关键的几个要素。

样
例
一



农大MBA 二、试分析您自身的优势/劣势，您哪些特质适合就读MBA项目？
（不少于300字）

样
例
二

14年的半导体设备维修工作，练就了我清晰缜密的逻辑思维、以及过硬的专业
素质。

我在工作中的3个优点
1、良好的组织能力。经过多年的中层干部经历锤炼，可以高效的协调组织人力。
2、高效的沟通。与团队成员关系良好，沟通顺畅。
3、清晰缜密的逻辑思维。半导体设备故障维修多为逻辑问题，能过通过现象推

倒出问题的根源，并解决问题。
缺点：
1、管理不够专业。初涉管理岗位，对管理不够专业，需要专业培训学习，提升

自己。
2、全局意识不够强。有时做事情干工作只从自身出发，对公司及车间作出的一

些的重大决策理解不透，尽管也按领导要求完成了要做的工作，心理上还是有一些
其他的想法。在工作中还存在看到听到想到但还没做到的情景，还需要进一步增强
事业心和职责感。

3、英语基础差，上学时英语不好，工作后经过学习，专业相关的英语有提高。



农大MBA 二、试分析您自身的优势/劣势，您哪些特质适合就读MBA项目？
（不少于300字）

样
例
三

总结自我，本人的优势主要体现在以下几个方面：

首先，我毕业于985院校大连理工大学，计算机科学与技术工科学位，有着较好

的思维逻辑、规划能力、较强的自我提升意识和学习能力。

其次，有着6年的研发经验和10年的管理经验，属于技术管理型人才。在工作中

能够从技术和管理两个方面发挥作用。

再次，我目前工作在紫光展锐通信技术有限公司，主要从事 2G/3G/4G/5G 移动

半导体通信芯片相关工作，属于公司的中层管理人员。半导体行业是国家未来战略

发展行业。本人在半导体行业有一定的技术和管理积累，并且处于职业发展的上升

阶段。本人有着明确的职业规划，从做研发工程师，到项目管理经理，再到目前的

产品经理。一步步稳步向前。有较强的团队意识和沟通能力。

说到不足，在于目前自己还没有完备的商业逻辑分析能力，对于行业的发展和

未来趋势还没有形成系统认知，对于市场把控以及产品的规划欠缺。需要在后续的

学习中不断提升。使自己成为一个优秀半导体经理人。



农大MBA
三、您对您未来的发展有何规划？（不少于300字）

首先，薪资要提升，这就意味着我的能力要提高学识要提高。其次，通

过不断的学习，提高自己的核心竞争能力。不是说考上了研究生人生就圆满

了，不需要继续前进了，这只是一个人生的里程碑，我要一直走下去我就需

要一直学习。古人云学海无涯，可能意义就在此。最后，自己拥有了独一无

二的能力和价值后，我希望我能去做一回自己的老板，勇敢创业。通过自己

的能力得到自己创业的原始资金，用这笔原始资金，做自己想做的事，聆听

自己内心的声音，用心、用情、用专业用能力，养肥我养的这只“猪”，让

它创造社会价值、让它为客户分忧，成为客户贴心的放心的存在。不管结果

如何，我相信这都将是我人生的一笔宝贵的财富。它必定是无可替代，价值

连城的。不是教训就是恩赐。

样
例
一



农大MBA
三、您对您未来的发展有何规划？（不少于300字）

样
例
二

1.未来1-2年 资深项目经理
继续修炼内功打基础，理论体系与实践同步加强。未来两年的时间，将依托中国农业大学MBA所学，

补充完善在战略管理、市场营销、企业管理等方面的知识体系；工作重点目标聚焦在项目交付，将1/3的时

间用于自己擅长的咨询板块继续带团队交付项目，积累管理经验，历练管理能力，成为一名资深的项目经
理；另外2/3的时间用于参与一些过往项目经验积累较少的咨询板块，重点将关注战略咨询、数字化咨询等
领域，充实咨询全板块的项目经验，为后续职业发展奠定基础。

2.未来3-5年 高级项目经理
能力全面提升。结合前期行业资源的积累以及后续的发展目标看，本阶段将考虑市场拓展能力的提升，

以及会重点挑选一些民营性质的企业来服务。将1/2的时间用于客户拓展、市场打单工作，这部分工作主要
从三方面着手：1）日常正在运行的项目交付过程中客户潜在需求的挖掘促成二次合作达成；2）过往服务
过的客户二次激活，可以进行线上或者线下拜访等，了解客户现状，探寻合作机会；3）参与市场招投标项
目的常规运作；另1/2时间用于咨询项目管理和交付工作。与此同时，本阶段也会不断积累管理经验、关注
综合管理能力提升，成为一名高级项目经理。

3.未来5-10年 咨询公司合伙人或者职业经理人
本阶段暂不想给自己设限，局限在某一个方向。
如果继续留在乙方，那么目标将是成为咨询公司合伙人，带领更大的团队继续开发客户，签约项目，

管理项目团队人员完成项目交付；
做咨询高频率出差在所难免，未来考虑到工作和生活的平衡，另一个方向会考虑转去甲方，目标则是

定位为职业经理人，会倾向于民营性质的企业，结合自己前期的积累，继续创造价值。



农大MBA



农大MBA



附件：推荐信



附件：简历



“

其他内容PART 03

C H A N G E Y O U



常见项目列表 MBA项目 MPA项目

中国农业大学 北京师范大学

北京理工大学 北京邮电大学

北京师范大学 中国传媒大学

北京邮电大学

中国石油大学

中国传媒大学

中央财经大学

对外经济贸易大学

北京工业大学

中国政法大学

中国科学院大学

北京信息科技大学



其他学校短文



其他学校短文



其他学校短文



其他学校短文



其他学校短文
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课后作业

请您依据自己的过往经历撰写一份农大MBA短文题目。

撰写完成后发至邮箱 hanji@cuour.org
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